DOUGLAS TOMPKINS MULTIMILLONARIO, POLEMICO Y ECOLOGISTA
El fundador de la marca de ropa Esprit compra 300.000 hectareas de los mejores bosques de Chile

Se esta convirtiendo en uno de los perso-
najes més polémicos de América Latina.
Se le acusa de estar comprando territorio
chileno para hacer un gigantesco cementerio
nuclear, o para fundar un nuevo Israel, e in-
cluso se le imputan compras de terrenos a
ambos lados de la frontera poniendo bajo
una nebulosa de propiedad privada la deli-
cada cuestién fronteriza chileno-argentina.
Douglas Tompkins es un peculiar
empresario norteamericano que
ha abandonado el mundo de los
negocios para poner su capital al
servicio de la conservacién de la
naturaleza.

Sus terrenos se extienden desde
la frontera hasta el océano divi-
diendo a Chile en dos partes: el
Chile central antropizado, y el mi-
tico sur de Chile, con sus volcanes
nevados, lagos azules y grandes ex-
tensiones de bosques. ¢Una barrera
ante la colonizacién y explotacién
de los recursos naturales del gran sur? “En
1989 decidi irme de San Francisco”, recuerda
Tompkins. “Fui invitado por unos activistas a
venir al sur de Chile, me ensefaron los bos-
ques chilenos y acabé comprando una gran
granja en el valle Renuhé. Consideré que era
razonable comprarla con el objetivo de con-
servar sus bosques. Esto fue el comienzo. En
los ultimos cinco afios hemos comprado
hasta 275.000 hectéreas de naturaleza y bos-
ques y esperamos alcanzar mas de 300.000”.
Su iniciativa levanta ampollas entre los mas
partidarios del desarrollo rapido de un Chile
moderno. “Existe una oposicién impulsada
por intereses desarrollistas, como los de las
empresas madereras, mineras, de energia o
de cria de salmén”, se explica él. Estos ene-
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Dounglas Tompkins. Arriba, vista del tipo
de paisaje chileno sobre el que estd basando
su nuevo imperio. Ecoligico. en este caso.

migos han emprendido una campara de des-
prestigio contra su proyecto y su persona
aprovechando las suspicacias que las socie-
dades latinas tienen ante las iniciativas fi-
lantrépicas. “Hemos tenido que defender
nuestro proyecto mas rapidamente de lo que
habiamos planeado a causa de esos ataques
que hemos sufrido. Pero no estoy sorprendi-
do por la oposicion, aunque si que me han

sorprendido a veces las sérdidas técticas que
ha utilizado alguna faccién politica”
Douglas Tompkins no rechaza la con-
troversia, considera que todo debate sobre
sus iniciativas contribuye a la difusién de
los temas ambientales en una zona del
mundo donde la concienciacién sobre esos
problemas es un fenémeno muy reciente:
“Es un arma de doble filo para ellos, pues
cuanto mds nos atacan publicamente, més
aparece la cuestién ambiental en los me-
dios de comunicacién. Y yo lo noto perso-
nalmente. Me he convertido en un perso-
naje publico en la sociedad chilena”.
Ademis, puntualiza que su proyecto tam-
bién cuenta con un importante apoyo so-
cial. “La gente que est4 en contra parece ser

una minoria ruidosa, y los que estdn a favor
no son tan vehementes. Pero tenemos mu-
chos amigos. Las encuestas de opinién en
Chile demuestran que las cuestiones am-
bientales hoy tienen un lugar muy impor-
tante entre las preocupaciones sociales”.

El origen de su fortuna proviene de sus
iniciativas empresariales. Sus primeros pasos
estuvieron relacionados con su gran aficién a
la escalada. “En 1964 fundé una
agencia de guias de montafia en
California que se convirti6 en una
empresa de material de escalada,
The North Face. Més tarde fundé
la empresa de ropa deportiva Pata-
gonia. En 1970 vendi North Face y
fundé con mi ex esposa la empresa
de moda Esprit. En poco tiempo,
ésta se convirtid en una impor-
tantisima firma internacional con
presencia en mds de sesenta paises”.
Pese a sus éxitos, el mundo de los
negocios, y el de la moda en par-
ticular, no resultaba satisfactorio: “Queria in-
volucrarme mis en los movimientos para la
conservacién de la naturaleza, me interesaba
particularmente la crisis de la biodiversidad.
En 1989 me cansé definitivamente de los ne-
gocios, vend] todo lo que pude y me sali de
los negocios”. Invirtié todo su dinero en dos
fundaciones ambientales relacionadas con el
movimiento Deep Ecology (Ecologia Pro-
funda). Estas fundaciones donan anualmente
de cuatro a ocho millones de délares para
proyectos ambientales. “Ademds de eso, yo
dono el 95% de mis ingresos de cada afio
para causas ambientales. Todo menos lo que
necesito para vivir. Y es que estoy seguro de
que el siglo que viene sera el siglo de la eco-
logia”. / Texto y fotografia: Rafael Marquez



